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Presentacion

En los tltimos anos hemos sido testigos de continuas
negociaciones y resoluciones dentro del Comercio
Exterior ecuatoriano; bien sea en el contexto de
acuerdos ya existentes como la Comunidad Andina
(CAN) y la Asociacién Latinoamericana de Integra-
cién (ALADI), o dentro de nuevos acuerdos comer-
ciales y econémicos. Tanto la fallida firma de un
acuerdo comercial con Estados Unidos, asi como las
negociaciones que se dardn con la Comunidad Euro-
pea, China, Centro América, etc.,tendrdn un impac-
to fundamental en cada uno de los sectores producti-
vos del pals.

Una de las deficiencias que se han evidenciado en las
negociaciones de acuerdos y tratados comerciales, ha
sido la falta de personal ecuatoriano con el conoci-
miento y la experiencia adecuados para enfrentar
estos procesos. En este contexto, la Universidad del
Azuay y la Cdmara de Industrias de Cuenca, con el
respaldo de la Federacién Ecuatoriana de Exportado-
res FEDEXPOR, se han unido para conformar el
Diplomado Superior en Negociacién Internacional,
a través del cual resulta fundamental y oportuno
especializar a los profesionales del sector del comer-
cio internacional y de todas las ramas de la econo-
mia, en la formulacién de nuevos objetivos y medios
que permitan una mejor forma de abordar el futuro,
sentando las bases para un cambio en las negociacio-
nes internacionales que favorezcan a cada una de las
empresas, industrias y a la economia nacional.

Brindar una formacién especializada a los profesio-
nales en el drea de Negociaciones Internacionales, de
tal manera que puedan estar altamente calificados
para la negociacién y ejecucién de futuros acuerdos
dentro del mercado internacional.

Preparar profesionales emprendedores, generadores
de empresas que utilicen el potencial de negociacio-
nes en torno al sector del comercio internacional,
beneficiando a la sociedad e integrdndola a los proce-
sos de globalizacién y modernizacién.

Crear la opcién de formacion a través de un progra-
ma asequible econémicamente y de un elevado nivel
académico, que reemplace la opcién de salir al
exterior o fuera de la ciudad, para complementar la
formacién académica y profesional.

La formacién de Profesionales del Diplomado Supe-
rior en Negociacién Internacional, se ha ordenado
en 7 médulos:

Economia y Finanzas Internacionales

Proporciona al alumno una visién clara del Comer-
cio Exterior, las Relaciones Internacionales, sus
instrumentos y sus técnicas de financiamiento. Entre
los contenidos estdn: Comercio Internacional;
Relaciones Econémicas Internacionales; Instrumen-
tos de las Relaciones Econdémicas; Variables
Macroecondémicas y Finanzas Empresariales; Opera-
ciones Financieras con Divisas; Financiamiento e
Inversion a Corto Plazo; Finanzas a Largo Plazo.

Comercio exterior ecuatoriano

Andlisis de la situacién actual y las perspectivas del
Comercio Exterior Ecuatoriano, una observacién a
la produccién y distribucién de productos, de
mercados y de socios comerciales.

Revisién de la normativa ecuatoriana referida a
exportaciones e importaciones.

Logistica y distribucién fisica internacional

Facilitar al alumno los diferentes métodos para la
logistica, transportacién y seguros ya sean de produc-
tos exportados o importados. Contratos Internacio-
nales (Incoterms). Transportes, seguros y distribu-
cién.



Marketing Internacional

Revisién de las diferentes estrategias y métodos
utilizados dentro del Marketing Internacional que
servirdn para acceder hacia los mercados internacio-
nales. El Mercadeo y la llegada al Consumidor, El
Plan del Mercadeo. Estrategia del Marketing. Acce-
sos a los Mercados.

Contratacion Internacional

Métodos de contratacién internacional. Contratos
Internacionales. Legislacién aplicable. Ejemplos de
contratos.

Estrategias de negociacién internacional

Introduccién a la Negociacién, revisién de las
diferentes técnicas de negociacién en los mercados
internacionales. Alianzas estratégicas. Al final del
médulo se implementardn talleres de negociaciones
para utilizar las técnicas aprendidas.

Instituciones y politicas del comercio

Conocimiento de las diferentes instituciones dentro
del comercio internacional, su trabajo y cémo
podrian beneficiar a las empresas e industrias ecuato-
rianas. Una visién clara de los principales acuerdos
comerciales dentro de las negociaciones internacio-
nales. Panorama de los Negocios Internacionales.
Organismos de Comercio Internacional. Acuerdos
de Comercio Internacional.

Geopolitica y Bloques Comerciales.

Cuerpo docente

El Diplomado cuenta con docentes altamente califi-
cados, con amplia experiencia en las dreas contem-
pladas en el plan de estudios y con formacién inter-
nacional, provenientes de la Universidad del Azuay,

asi como reconocidos profesionales del nacionales y
extranjeros.

Informacion general

Titulo que se otorgara

El graduando obtendrd el titulo de Diplomado
Superior en Negociacién Internacional, otorgado
por la Universidad del Azuay.

Destinatarios

Profesionales de diferentes dreas del conocimiento,
que manifiesten interés muy definido en el dmbito
de las relaciones con el exterior y que aspiren a un
conocimiento practico y pertinente de los negocios
internacionales.

Horario y duracién de los estudios

Las clases se llevardn a cabo los dias jueves, viernes y
sabados, de 18h00 a 22h00 y de 8h00 a 12h00
respectivamente. Habrd horarios especiales cuando
se justifique por la presencia de profesores de fuera de
la ciudad. La duracién es de 6 meses en modalidad
presencial.
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Departamento de Educacién Continua
De 08h00 a 13h00 y de 15h00 a 21h00
Teléfonos: (593-7) 288 1333 ext. 701
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